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Le métier change rapidement

Les attentes des dirigeants ont évolué. L'IA accélère cette transformation — et ceux qui s'adaptent aujourd'hui prennent une 
longueur d'avance décisive.

• Produire des comptes

• Répondre aux obligations fiscales

• Établir des déclarations

Aujourd'hui

• Des conseils stratégiques

• Des analyses approfondies

• De l'anticipation

• Des décisions éclairées

• Des réponses immédiates

• Un pilotage en temps réel

• Une expertise augmentée par l'IA

Hier

 Si demain tous les cabinets utilisent l'IA pour produire les comptes plus vite…

Qu'est-ce qui fera encore la différence ?

Demain



Le FEC, toujours sous exploité

Vous générez tous dans vos cabinets un FEC à minima annuel et parfois mensuel.

Dans la grande majorité des cabinets, il reste un simple fichier archive, sans jamais être exploité comme outil de conseil.

Le FEC est pourtant la matière première du conseil. Il renferme toute l'histoire financière de l'entreprise :

• Les achats et les ventes

• La trésorerie et les marges

• Les délais de paiement

• Les stocks et les investissements

 Toutes ces données sont là — elles n'attendent qu'à être analysées.



L’analyse d’un FEC prend du temps

 Conséquence : Le dirigeant reçoit souvent un bilan, un compte de résultat et quelques ratios —

mais rarement une véritable lecture de son entreprise avec des recommandations concrètes.



Comment l’IA change la donne ?

Aujourd'hui, l'intelligence artificielle maîtrise des capacités autrefois réservées à l'analyste humain. Mais elle a besoin d'une chose 
essentielle : des données fiables. Le FEC est exactement cette donnée.



Résultat : du FEC au rapport en quelques minutes

jedataviz.com automatise la transformation du FEC en outil de pilotage complet. L'IA ne remplace pas votre expertise — elle la 

prépare et l'amplifie.



Des données FEC mais pas que

Pilier 1

Module d’analyse 

de FEC

Pilier 2

Module étude de 

marché

FEC chargés Données Partenaires

Open data

Pilier 1

Base de données mutualisée de la Profession



Productivité

L'approche de jedataviz.com ouvre la porte à un portefeuille de missions de conseil structurées, reproductibles et valorisantes pour 
le cabinet comme pour le client.



L’IA au service du cabinet

Alertes missions et portefeuille de missions



Tableaux de bord

Vision synthétique des indicateurs 

financiers du client, intégrant :

▪ Chiffre d’affaires

▪ Charges 

▪ Trésorerie

▪ Informations de marché issues de l’open 
data (nouveaux concurrents, procédures 
collectives, dernières transactions 
immobilières etc…)



Tableaux de bord

Vision détaillée des indicateurs 

financiers du client, intégrant :

▪ SIG

▪ Suivi de trésorerie

▪ Compte de résultat

▪ Bilan

▪ Comparaison avec son marché 
(entreprises positionnées sur le même 
secteur d’activité et la même maille 
géographique)



Prévisionnel

Réalisation d’un prévisionnel en 

quelques clics, avec :

2 scénarios de calcul disponibles : 
▪ un scénario basé sur l’historique (qui utilise 

les FEC passés importés dans l’outil) et 
▪ un scénario basé sur la performance du 

marché

Possibilité d’ajuster les hypothèses :
▪ Sur chaque case le scénario initial peut être 

remplacé par une hypothèse personnalisée



Bilan interactif

2 modalités de restitution sont 

disponibles : 

▪ Un rapport clé en main où vous pouvez 
utiliser le rapport natif dans la plateforme 
et sélectionner la période prévisionnelle 
souhaitée

▪ Un partage en ligne avec le client : il est 
possible de partager en ligne l’accès au 
module prévisionnel avec votre client ainsi 
que les restitutions digitales (tableau de 
bord et états financiers)



Etudes de marché

▪ Une étude de marché complète ou 
partielle (situation concurrentielle du 
client, tissu économique local, taux de 
sinistralité de la zone d’implantation et 
analyse de la population résidente et de 
passage)

▪ Une mission de valorisation (immobilière, 
de fonds de commerce ou de titres)



La vraie valeur, c’est aider à décider

L'IA ne remplacera pas les cabinets. Mais les cabinets qui utilisent intelligemment l'IA remplaceront progressivement ceux qui ne le font pas.
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