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%@E} Qui sommes nous ?

Benjamin Royoux Chloe Marques
Directeur ECMA Expert-comptable
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%@f} Le metier change rapidement

Les attentes des dirigeants ont évolué. L'IA accélere cette transformation — et ceux qui s'adaptent aujourd'hui prennent une
longueur d'avance décisive.

Hier

1 « Produire des comptes
« Répondre aux obligations fiscales
« Etablir des déclarations

Aujourd'hui

« Des conseils stratégiques
« Des analyses approfondies
- De l'anticipation

« Des décisions éclairées

Demain

g « Des réponses immédiates
« Un pilotage en temps réel
« Une expertise augmentée par 'TA

@ Si demain tous les cabinets utilisent ['IA pour produire les comptes plus vite...
Qu'est-ce qui fera encore la différence ?



%@E} Le FEC, toujours sous exploité

Vous générez tous dans vos cabinets un FEC a minima annuel et parfois mensuel.
Dans la grande majorité des cabinets, il reste un simple fichier archive, sans jamais étre exploité comme outil de conseil.

Le FEC est pourtant la matiére premiére du conseil. Il renferme toute l'histoire financiére de l'entreprise :
Les achats et les ventes

La trésorerie et les marges
Les délais de paiement
Les stocks et les investissements

& Toutes ces données sont la — elles n'attendent qu'a étre analysées.
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%@% L’analyse d’un FEC prend du temps

Nettoyer les données Retraiter et analyser

Homogénéiser les codes comptables, corriger les incohérences, Construire des tableaux de bord, calculer des ratios, établir des
structurer les informations brutes. comparaisons temporelles.

Rédiger les commentaires Préparer le rendez-vous

Interpréter les chiffres, identifier les tendances, formuler des Assembler les supports, créer les graphiques, préparer les
constats clairs et actionnables. arguments pour le dirigeant.

@ Conséquence : Le dirigeant recoit souvent un bilan, un compte de résultat et quelques ratios —
mais rarement une véritable lecture de son entreprise avec des recommandations concretes.
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%@ Comment I’'lA change la donne ?

Aujourd'hui, l'intelligence artificielle maitrise des capacités autrefois réservées a l'analyste humain. Mais elle a besoin d'une chose
essentielle : des données fiables. Le FEC est exactement cette donnée.

Q

Analyser

Scanner des milliers de lignes en quelques secondes pour identifier les signaux forts.

~

Détecter les tendances

Repérer les évolutions significatives, les ruptures et les anomalies invisibles a l'ezil nu.

E

Rédiger

Générer des commentaires structurés, clairs et personnalisés a partir des donnéss analysées.

Q

Synthétiser & vulgariser

Transformer des données complexes en insights compréhensibles pour le dirigeant non-financier.

Ooo 2026 co0



*ff@é} Résultat : du FEC au rapport en quelques minutes

jedataviz.com automatise la transformation du FEC en outil de pilotage complet. L'TA ne remplace pas votre expertise — elle la
prépare et l'amplifie.

Commentaires
1A

Import FEC Analyse Rapport prét

Ce que vous apportez

« Linterprétation stratégique

+ Les recommandations personnalisées
+ Le contexte client

« Larelation et la confiance
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%@é} Des données FEC mais pas que
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%@% Productivité

L'approche de jedataviz.com ouvre la porte a un portefeuille de missions de conseil structurées, reproductibles et valorisantes pour
le cabinet comme pour le client.

2h 15min 8x

Avant Jedataviz Aprés Jedataviz Gain de productivité
Préparation d'un rendez-vous client avec Préparation compléte avec tableaux de bord, Le temps libéré est réinvesti dans le conseil et la
graphiques Excel et commentaires manuels commentaires IA et rapport professionnel relation client

CONGRES

Ooo 2026 co0




%% L’IA au service du cabinet

Alertes missions et portefeuille de missions

S jedataviz.com ®

NAVIGATION a

@ Cabinet Dupont &... v o

08 Créer un tableau de bord Il Créer une étude de marché + Créer un nouveau client

2, DEMO Boulangerie v

Nouvelle mission ~
Activité récente sur mes dossiers @
L Datavisualisation v

=)
4o

Tableau de bord

DEMO Boulangerie 812 345 678 1071C Paris 12 FEC Données & jour &, Importer FEC
£} Etats financiers &
benchmark sectoriel
I~ Prévisionnel Sogetes SAS 514 902 118 6202A Lyon 9 FEC Données a jour &, Importer FEC
(N Scoring
@ Business Plan Restaurant Le Marais 789 102 334 5610A Paris 8 FEC Deonnées a jour 2 Importer FEC
8] Rapports
@ FEtude de marché Atelier Verre & Co 640 221 887 23122 Bordeaux 4FEC Mise & jour requise ¥ Mettre & jour

@ Valorisation
immabiligre Pharmacie du Parc 778 418 220 47732 Nantes 3 FEC Mise  jour requise £ Mettre a jour

%

Valorisation de titres

Valorisation de fonds

&
de commerce

=]

Cession / transmission & Alertes mission @
Accompagnement
2+ créateurs et
repreneurs Sogetes SAS 514 982 118 6202A Lyon Baisse de la rentabilité (-50%) Créer une mission v
L Alertes -
Restaurant Le Marais 789 102 334 5610A Paris Baisse du scoring financier (score) Créer une mission v

® Assistance
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*ff@% Tableaux de bord

S Jedataviz.com

2, Restaurant < Synthése  Chiffre d'affaires  Charges  Trésorerie

(@ Tableau de bord Chiffre d'affaires

(B Btats financiers

Chiffre d'affaires (HT) at Total des encaissements Marge brute
@ Prévisionnel
@ Rapports 22543 € 25430€ 64,0 %
pports
+6850€ v vs 012022 2867€w vs0Y2022 +Bpts v vs 012022

S Etude de marché

L Alertes

Evolution - Chiffre d'affaires (HT) & Cumulé  wl

Quanv.zz O sanv.23

20k
50
ok
5
0

26 déc. - 01 janv. 02 janv. - 08 janv. 08 janv. - 15 janv. 16 janv. - 22 janv. 23janv. - 28 janv.

ot - 02 o 05 anw. - 09 o o - 10 o o - 23100 2a5am - 30 1.

ETIN “3860€ W PPN ‘9787 € “2361€ W™
Répartition - Chiffre d'affaires (HT) & Top 10 - Chiffre d'affaires (HT)
n RECETTES A10%

S jedataviz.com

B Janv.23  comparera Y Janv.22

Période £

) o  SOGETES  PD

Vision synthétique des indicateurs
financiers du client, intégrant :

= Chiffre d’affaires

= Charges

= Trésorerie

= Informations de marché issues de 'open
data (nouveaux concurrents, procédures
collectives, derniéres transactions
immobilieres etc...)

30 janv. - 31 janv.
24 janv. - 31 janv.
+6859 € ~

&

|5 E 851% +6740€ ~

a

€aU - Copyright © 2026 &5 EECMIA - Powered by £ atometrics
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%’% Tableaux de bord

S jedataviz.com (O o  SOGETES  PD v d z t II z d d t
b ISION detalliee aes Inaicateurs

2, Restaurant < Synthése siG Suivi de trésorerie Compte de résultat Bilan (9 Janv.23  comparera [ Marché H f. - I t - t y 4 t -
inanciers du clien y INTegrant :
(i) Tableau de bord Compte de résultat
(@ Etats financiers
Indicateurs de comparaison Mes ratios Positionnement dans le marché {8} Cohérence Panel
@ Prévisionnel v . ]
> Chiffre daffaires (HT) 225k€ 18 M€ — 2.57 M e 418 Me 0/10 122 comptes
v
GJ Rapports > Autres produits d'exploitation en % de CA HT 102% 101% — (103 % ——— 109 % o/10 122 comptes
@ Etudedemarché Total des produits d'exploitation en % de CA HT 0% 100 % — — 101 % — 08 % o/ 122 comptes
.4 . .
> Achats directs en % du CA HT 36% 23.8% e— e (20,6 % e — 353% o/10 122 comptes. = M 4
& awis - uivi de tresorerie
> Masse salariale en % du CA HT 451% .9 % ——(35.2% —— az% /10 122 comptes
> Autres charges externes en % du CA HT 18.9 % — 236 % 322% 1710 122 comptes
> Impts, taxes et versements assimilés en % du CA HT 08% —(1.32 % e —22% /10 122 comptes
’
v
T T % — E—— = Compte de résultat
> Autres charges en % du CA HT 5.85% 0.01% — 012 % —————— — 5% 0/ 122 comptes
v
Total des charges d'exploitation en % de CA HT 107 % 88.2% 95.8% — 2% o0 122 comptes
Résultat d'exploitation en % de CA HT 358% 023 % — & 678% 4% 122 comptes - B i I_a n
v
> Bénéfice ou perte transférée en % de CA HT 0% 0% 0% — 0% 0/10 122 comptes
> Pertes ou bénéfices transféré en % de CA HT 0% 0% 0% — 0% 10/10 122 comptes
> Résultat financier en % de CA HT -0.35% -0.93 % = ————-018% — 0% 1 122 comptes . ,
Résultat ourant avantimpots en % de CAHT s23% e T 122 comptes = Com paralson avec son marché
> Résultat exceptionnel en % de CA HT 0% 127 % e ———{-004 % - — 033% 8/ 122 comptes (entre rises Ositionnées Su r le é e
Rentabilité nette aprés impots 323% 0.26 % e e 5.7 % — — % 122 comptes p p

secteur d’activité et la méme maille
géographique)

@:mmm CGU - Copyright © 2026 G ECMA - Powered by {7 gtometrics
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%@% Prévisionnel

A

” - - , V4 - -
2 v o < e R e ICIIE ealisation a’un previsionnei en
(@) Tableau de bord H u
Comptods st Bion  Sun i s queiques CIlICS, avecC :

() Etats financiers

S Jedataviz.com () O  SOCETES  PD

. ® Impact prévisionnel

prévisionnel

@ Prévisionnel © Chifie dafiaires net @ Résultat de 'exploitation (I-1) Résultat net (bénéfice ou perte) 7 . H H

[E— 17a0071€ 1oos e newse 2 scénarios de calcul dISpOI libles :

100k
3 Etude de marché

- - 14 . , L * . . oy
o D S T D 2 ! i . un scénario base sur 'historique (qui utilise

) . . " . les FEC passés importés dans 'outil) et
Compte de résultat @ Janvier 2024 & Février 2024 @ Mars 2024 @ Avril 2024 @ Mai 2024 @ Juin 2024 @ Juillet 2024 @ Aolt 2024 ® Seplembre?Aﬂ . u n S Cé n a ri O b as é S u r la p e rfo r m a n Ce d u

> Chiffre d'affaires net 28581¢€ 30433 € 40585 € 42056 € 35012¢€ 35774 € 3861 € 7610 € 371

7
> Autres produits d'exploitation 2208€ s31€ 838 € 763€ 757€ 722€ so1€ 219€ 7 m a rC h e
Total des produits d'exploitation (1) 30875 € 10264 € Mnazze 42810 € 35768 € 36496 € 39302 € 7828 € 378
> Achats de marchandises et matiéres premiéres 10606 € 14634 € 15061€ 15607 € 12803 € 13276 € 14329 € 2824€ 137.
> Charges de personnel 17823 € 17623 € 20343¢€ 20343 € 20343 € 20343 € 20343 € 20343 € 203, Possibilité d’ajuster les hypothéses .
> Autres achats et charges externes 5779 € 5779°€ s779€ 5779 € 5779 € 5779°€ s779€ s779€ 57 °
> Impéts, taxes et versements assimilés BIE 1v2€ 184¢€ 185€ 474 € 7€ 173€ 152 € 1 [ | Sur Chaq ue Case le Scénario initial peut étre
> Amortissements t provisions o€ o€ o€ o€ o€ o€ 0€ o€ , N . ,
R B ; e o | remplace par une hypothese personnalisée
Total des charges d'exploitation (Il 35508 € 38220 € 41368 € 41914 € 39589 € 39560 € 40624 € 201 € 4007
Résultat de I'exploitation (I-11) -a633¢€ 2035€ 55¢ 905 € -3821€ -3073€ -1322¢€ -21282€ -218
> Benéfice ou perte transférée (Il o€ 3 o€ o€ 3 o€ o€ o€
Résultat net (bénéfice ou perte) -a713€ 1808 € -82€ 78€ -3058 € -32me -1480 € 21320 € 22:

e jedataviz.com CGU - Capyright © 2026 G ECMA - Povered by atometrics
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%"% Bilan interactif

& jedataviz.com O 2o  SOGETES
< Livrable 9 Oct.23-Sept.24 comparera [ Oct.22-Sept.23  [>
L I — =
- .
= Le bilan
17 e o
. 10/2023 - 09/2024 @ immobilisé @ Circulant  © Autres 10/2022 - 09/2023 @ immobilisé @ Circulant @ Autres
Actif Passif Actif Passif
213696 € 213696 € 149196 € 149196 €

Capitaux propres

Dettes financieres

'_ Stocks 5250 €

S iedataviz.com

23

PD

2 modalités de restitution sont
disponibles :

= Un rapport clé en main ol vous pouvez
utiliser le rapport natif dans la plateforme
et sélectionner la période prévisionnelle
souhaitée

= Un partage en ligne avec le client : il est
possible de partager en ligne I’acces au
module prévisionnel avec votre client ainsi
que les restitutions digitales (tableau de
bord et états financiers)
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%@% Etudes de marché

S Jedataviz.com @ 2  soGETES  PD I
= Une étude de marché compléte ou
Brass oy | TETRTEE partielle (situation concurrentielle du
@~ -~ S client, tissu économique local, taux de
Snbion coreusmiiins 0] _ "y 5o .
. | T ' 53 : ‘ ® sinistralite de la zone d’'implantation et
B 1L il analyse de la population résidente et de
s tsoonn e L4 AR VP Y T PR e A ra— passage)
*MNMN’ e

"-"".;‘j Ventes immobilieres . ] i 1 1 1 1 HEP
P G Une mission de valorisation (|mmob|l|ere,
iR NE—— de fonds de commerce ou de titres)

o, Ventes de fonds de commerce Loxatcommarc s Y
gl 4
I /%, Ventes immobiséres " f
)
'Y Valorisation de titres.
& 7
S b -
o jedataviz.com @ % S ouned
<
= '
iy
e cotmmarsein v :
0 o-2576 3
0 2576-263. : 2
O seas-1m8 bl e 3
0 1usa-2007 ¢ S/ | &
3 e B 20079-2064, 4 X
S Crberne slerte B 200 ..
B >0 ey

Les 10 ventes immobiliéres les plus proches

6 jedataviz.com
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%@% La vraie valeur, c’est aider a décider

L'TA ne remplacera pas les cabinets. Mais les cabinets qui utilisent intelligemment ['IA remplaceront progressivement ceux qui ne le font pas.

Ce que voit votre client aujourd'hui

Un bilan. Un compte de resultat. Quelgues ratios. Une obligation remplie.
Ce qu'il comprend avec jedataviz.com

Son entreprise. Ses tendances. Ses risques. Ses opportunites. Et surtout : des
décisions a prendre.

© La transformation est en marche. Jedataviz.com vous donne les clés pour

passer de la production a la prescription — et au conseil en exploitant I'TA au
service du cabinet.
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